PIERWSZE KROKI — ZARZADZANIE FINANSAMI

W dziatalnoSci firmy Opiekun Inwestora zajmujemy sie tematyka funduszy inwestycyjnych, za pomoca ktérych mozna
pomnazac oszczednosci — na przyktad zyski z dziatalnosci gospodarczej. Nasza dziatalno$é to edukacja inwestyeyjna
- zamiast sprzedawa¢ fundusze, pokazujemy jak na nich zarabiag. Ale... stawiajac pierwsze kroki w biznesie,
pieniadze najczesciej jednak inwestowaé bedziesz we wiasny hiznes. Dlatego podziele sie gtéwnie doswiadczeniem

w zarzagdzaniu finansami poczatkujacej firmy i kilkoma pomystami na optymalizacje kosztéw dziatalnoédi.

AGDYJUZ OTWORZYSZ WEASNA FIRME...

... warto pamietac o finansach. Zacznijmy od tych biezacych.
Prowadzenie wtasnej dziatalnosci kesztuje — warto doktadnie
opisacizna¢wszelkie koszty, ktore zwiazane sa z wiasnym biz-
nesem. Takze te mniej przyjemne — czyli podatid. Radosc z otrzy-
manej ptatnosci od Klienta warto szybko sprowadzi€ na ziemie
odejmujac podatek VAT, podatek dochodowy orazinne ponie-
sione koszty. Szczegblnie w poczatkowej fazie dziatalnosci, gdy
pojawia sie zyski, warto oszczednie nimi dysponowac. Niewar-
toz pierwszych wptat od Klientow kupowaé najnowszych kom-
puterbw, gadzetow czy przenosic siedziby do nowiutkiego, ele-
ganckiego biurawcentrum miasta. Na to przyjdziejeszcze czas.
Jezeli firma nie zatrudnia wiele osdb, warto zamiastwynajmu
wtasnego biura rozwazy¢ skorzystanie z ustug tzw. ,.co-wor-
kingu”. Takie biura, gdzie mate firmy wynajmuia biurka sa juz
wwielu miastach w Polsce. Koszt miesieczny? Kilkaset ztotych
(wtym najczesciej kawa, drukarka i Internetw cenie).

BIZNESPLAN?

Warto stworzyéchocbyw najprostszej postadi, cojakid czas donie-
gowracajac, aktualizujaci weryfikujacczy udaje sie realizaga pray-
jetych zatozen. To uczy realnego przewidywania rozwoju firmy.
Warto praytozyésiew szczegdlnosdi do prognozowariyeh kosztow
orazprzychodow. Weryfikacja takich tabelek daje duzo do mysle-
niaipowoduje, Ze kolejne analizy sa coraz bardziej doktadne.

Rozwaj firmy w poczatkowym okresie wymaga czasu. Nie
znam przedsiebiorcow, ktdrzy na poczatku nie poswiecali
firmie znacznie wiecej niz 8 godzin dziennie. Czas ten za-
tem warto wykorzystac madrze, czyli na takie zadania, ktd-
re rozwijaja firme. Wiele spraw, ktore dla Ciebie beda pra-
cochtonne (np. ksiegowo$€) warto zleci¢ na zewnatrz. To
naprawde niewiele kosztuje, a czas jaki oszczedzisz, poz-
woli skupiac sie na biznesie. Warto skorzystac tez ze szko-

lefi z zarzadzania czasem czy zadaniami. Taka inwestycja
szybko sie zwrdci.

DODATKOWA WIEDZA?

Zawsze warto zdobywac nowa wiedze. W przypadku wtasnej
dziatalnodci moze to by¢ tematyka marketingu, wystapiefi pu-
blicznych, negocjadii, jezykéw obeych lub szkolenia spegali-
styczne. Czy wiesz, ze prowadzac dziatalnosc gospodarcza i be-
dac ,mata i srednia firma” mozesz skorzystacz takich szkoleft
w zaskakujaco niskie] cenie, a czesto nawet zupetnie bezptat-
nie? Na przyktad 200 zt za 3-dniowe szkolenie znoclegiemi wy-
zywieniem? Liste kilkuset takich szkolen znajdziesz na stromie:
www.inwestygawkadry.pl. Jezeli nie masz czasu na szkolenia
stacjonarne, skorzystaj ze szkolen e-learningowych, np. tych
przygotowanych przez Polska Agencje Rozwoju Przedsiebior-
czosc (www.akademiaparp.gov.pl).

JAK WYKORZYSTAC SZANSE NA RYNKU?

Na bardzo konkurencyjnym rynku trzeba sigwyréznic. Firmy po-
czatkujace moga czesto zaoferowac cos, czego nie zaproponu-
jeduza korporagja. Najwazniejsze to stawia¢ na dobre relagie
zKlientamii przyjaczasade, zeto Klient ma zawsze racje. Pamie-
taj—to o ztych doSwiadczeniach Klienci beda rozmawiaczinny-
mi, Natomiast o dobrych tylko wtedy, gdywyréznisz sie czyms
szezegdlnym. Dla przyktadu, jezeli Ktientdzwoni z zarzutem diu-
giego czasu dostawy, podczas gdy wyraznie taki czas jest
okreslony w regulaminie na twojej stronieinternetowej - nieiry-
tuj sie, tylko uznaj, ze to twdj blad, iz tej akuratinformadi nie
opisujesz pogrubiona, czerwong czcionka.

Warto postawicna te cechy Swiadczonych ustug, na ktore niezwra-
caja uwagi konkurenci. Jezeli wydaje Ci sie to niemozliwe - ko-
niecznie przeczytaj ksiazke ,Strategia Btekitnego Oceanu” au-
torstwa W. Chan Kimi Renée Mauborgne. Po tej lekturze poczujesz,
wijaki sposdb wyszukat, nawet na konkurencyjnym rynku, do-
chodowa nisze tylko dzieki kreatywnoscii stuchaniu prawdziwych
potrzeb Klientow. Swiatsie rozwija. Lfirmy, ktore powielaja to co

robi konkurenda od lat, moga nie zauwazyé, ze oczekiwania Klien-
towsie zmienily. Wykorzystaj te mozliwosdi.

Badzna biezaco i monitoryj to, o czym mowi sie w twojej bran-
2y. Dyskusje na forach internetowych podpowiedza, zczym ma-
ja problem potendjalni Klienci. I co wazne - szybko reaguj na ak-
tualne potrzeby Klientowi zmiany na rynku. Tu maszduze szanse
wygraczduzymi firmani, ktbre najezesciej sa powolne we wdra-
zaniuzmian. Nie bdj sie eksperymentowad. Testuj rozne techni-
ki promocji. Jezeli nie przyniosa efektow-sprobujinnych, Cze-
stosprawdzzja sie te najmniej oczekiwane. Buduj pozyge eksperta.
Towymaga czasu. Ale zapewniam —przektada sie na postrzega-
nie Twojej firmy. Wybierz najlepsza dla Giebie forme - blog eks-
percki, publikagiew gazetach, a mozewydanie wlasnej ksiazki?

A POJAWIA SIE SYSTEMATYCZNE
NADWYZKI FINANSOWE...

Warto je zainwestowac. Na przyktad w fundusze
inwestycyjne. W ten sposob rozdzielisz pienigdze
Jfirmowe” od prywatnych. A dlaczego akurat fundusze?
Poniewaz nie wymagaja poswiecania duzej ilosci Twojego
czasu na inwestowanie. Ale ... fundusze inwestycyjne nie
pomnoza Twoich pieniedzy, gdy zastosujesz to, co méwi
sie w reklamie. Przeczytaj raporty, ktore publikujemy:
www.opiekuninwestora.pl/raporty. Fakty przecza ,mitom”
sprzedazowym. Szkoda, aby twoje pieniadze stracity,
zamiast zarabiac tylko z powodu braku obiektywnej wiedzy
o rynku funduszy. Zarahia¢ mozesz nawet 20% rocznie.
Trzeba tylko robi¢ to Swiadomie. Pamietaj: Fundusze to
inwestycja. I tak jak wtasnego biznesu - tak samo twoich
ciezko zarobionych pieniedzy, zainwestowanych
w fundusze, nalezy pilnowac. Opiekun Inwestora pokazuje
jak zarabia¢, zamiast liczy€ na szczeScie poswiecajac na
to 30 minut w miesiacu. Czy zgodzisz sie, ze Twoje
inwestycje sa tego warte? ]
Na koniec pozostaje mi zyczy¢ samych sukcesow na drodze

do wtasnego biznesu i umiejetnosci unikania zagrozef
oraz wykorzystania szans, jakie daja rynki.
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